PrOWIN
cernatioval

FORSALJNINGSKONTRAKT PROWIN NOMIS SVERIGE AB

Namn/underskrift/kundnummer

Name und Anschrift/Kundennummer

Mellan sponsor:
zwischen Fihrungskraft:

Distributionspartner:

: Fornamn, Efternamn
und Vertriebspartner:

Vorname, Nachname

Adress
StraBBe, Nr.

Postnummer, Ort
PLZ, Ort

Fodelsedagtum/personnummer

Geburtsdatum

Telefonnummer

E-post
E-Mail

Foljande avtal ingas mellan parterna:

proWIN nomis Sverige AB tillhandahaller kontraktet vilket beskriver forhallandet

mellan parterna (verkstallande sponsor, distributionspartnern och proWIN).

1

.Distributionspartnern har méjlighet att bestalla fran

alla proWINs produktserier tillgangliga pa marknaden,

i enlighet med proWINs allmanna forsaljningsvillkor.
Distributionspartnern tillats salja produkterna vidare till
slutanvandaren i sitt eget namn som en del av nuvarande
forsaljningskoncept.

2. Distributionspartnern ar skyldig att félja proWINs aktuella
riktlinjer for forsaljning. proWIN férbehaller sig att andra
forsaljningskonceptet. Vid forandringar kommer en kopia
av dessa att skickas ut till alla distributionspartners via
e-post. Om ingen skriftlig invandning lamnas in inom fyra

veckor efter mottagandet av det uppdaterade forsaljnings-

konceptet, ska andringarna anses vara accepterade.

3. Den bifogade forsaljningstrappan ar oforanderlig.

4. Varje distributionspartner har mojlighet att varva nya
distributionspartners med stdd fran sin distributor. Distri-
butdren far provision i enlighet med de aktuella riktlinjer-
na for forsaljning samt i enlighet med forsaljningstrap-

pan. Provisionsutbetalningarna till sponsorn upphor vid
avtalets avslutande.

Plats, datum

Plats, datum

|:| Ja, jag vill ha proWINs nyhetsbrev via e-post.

5. Betalningar sker via fakturering fran proWIN nomis AB.
Utbetalning av provision sker till distributionspartnerns
uppgivna konto.

6. Distributionspartnern ar ansvarig for etablering av handel
samt sina egna skattedeklarationer och forsakringar.
proWIN rekommenderar att distributionspartnern kon-
taktar en skattekonsult for fragor gallande etablering
av handel och redovisning. Genom att underteckna detta
avtal accepterar distributionspartnern ansvar for korrekt
deklaration av skatt.

7. Distributionspartner ar inte skyldig att utfora
nagra minimikop.

Genom att underteckna detta dokument, bekraftar jag att
jag har last och forstatt de bifogade allmanna villkoren for
forsaljningskonceptet, inklusive forsaljningstrappan och jag
samtycker uttryckligen till dess giltighet och inkludering

som en vasentlig del i detta avtal. Jag bifogar kontouppgifter

for utbetalning av min provision.

namn, kundnummer, sponsor Name, Kundennummer, Férderer

Underskrift av ny distributionspartner Unterschrift prowIN-Vertriebspartner

info@prowin-se.net

proWIN nomis SVERIGE A/B, Valhallavdgen 185, SE-102 52 Stockholm, info@prowin-se.net, www.prowin-nomis.se

Vénligen fyll i férsaljningsforfragan i blockhuvudstader

1: a arket: proWIN-gruppen Swiss, 2: a arket: chef, 3: a arket: sponsor, 4: e arket: distributionspartner



A. Bestillning och aterforsaljning

1. Att ldgga en bestallning hos proWIN och att salja
produkter i ett distributionsland

Ratten att bestdlla proWIN-produkter forbehalls
personer som har ingatt ett distributionsavtal med en
distributor.

Distributionspartnern bestaller vanligtvis sina varor
online i respektive lands proWIN butik for distributorer.
For detta andamal far distributionspartnern egna kon-
fidentiella dtkomstuppgifter for respektive onlinebutik.
Bestallningsdatumet ar avgérande for fordelningen av
omsattningen, vilken baseras pa kalendermdnaden da
bestallningen genomfordes, vilken ligger till grund for
provisionsherdkningen. Tidpunkten for bestallningens
acceptans tas inte med i berakningen. Allt annat ar sa
som anges i sektion C i dessa villkor. Det ar forbjudet att
exportera produkter som ar tillagnade ett land, till ett
annat land. Utdver det ar det forbjudet att exportera el-
ler erbjuda forsaljningen till en tredje part i ett land dar
hen inte har sin primdra bostad. Den egna forsaljningen
kan alltsa endast ske med produkter som har godkants i
det aktuella landet. En produkt blir godkand for forsal-
jning i det aktuella landet om den uppfyller det aktuella
landets krav och ar markt pa det officiella spraket/
spraken. Eventuella brott mot detta forbud kan leda till
skadestandsansprak eller i allvarliga fall uppsagning.

2. Tillstand att hanvisa till premier, extra premier och
gastgavor

Distributionspartners kan bestalla premier, extra
premier och gastgavor till subventionerade priser. Dis-
tributionspartnern far kopa subventionerade produkter
for 10% av distributionspartnerns omsattning. Att 10%
gransen inte overskrids kontrolleras via omsattningen
de tre senaste manaderna. Skulle gransen pa 10% over-
skridas kommer distributionspartnern att fa en faktura
pa mellanskillnaden.

3. Klagomal

Alla klagomal ska ske inom senast tre (3) arbetsd-
agar och goras skriftligt genom e-post till proWIN.
Vanligen beskriv klagomalet om det rr produkten eller
leveransen. Transportskador skall reklameras direkt vid
mottagande.

4. Forbud mot online-forsaljning

Det ar forbjudet att erbjuda och distribuera proWIN-pro-
dukter online, i onlinebutiker, internet-auktioner och
internet-forsaljningsplattformar till tredje part, eller
via tredje part. Detta forbud galler ocksa erbjudande
och forsaljning av proWIN-produkter pd massor och i
fysiska butiker. | fallet att en dvertradelse begas, kan
ett permanent leveransforbud eller uppsagning av
distributionsavtal ske. Forsaljningsforbud galler dven
dppen annonsering pa sociala natverk sasom Facebook
och Instagram. Att salja via appar och sociala natverk i
slutna grupper sa kallade online-partys ar tillatet.

Varje forsaljningschef och distributdr ar skyldig att
undersoka eventuella dvertradelser av de namnda
forbuden. Vid misstanke om dvertradelse, skall detta
meddelas proWIN omedelbart. Mer information finns i
forsaljningskonceptet for distributorer.

5. Marknadsfdring

Reklamaktiviteter sdsom annonser i tidskrifter osv ar
endast tillatet med skriftligt samtycke fran proWIN. Att
marknadsfdra proWINs produkter pa distributionspar-
tens egen sociala medier sida ar tillatet.

B. Vidareutbildning och dtagande

1. Akademier/Seminarier/Mdten
Distributionspartners for proWIN bor delta i viktiga
utbildningsevenemang och maten. Det finns ocksa
vidare distributorsworkshops, till vilka man bjuds in

personligen baserat pa olika kvalifikationer.

2. Information

AL skriftlig information tillhandahalls av din sponsor.
Forsaljningsutveckling och produktinformation kan
skickas via e-post fran proWIN.

C. Provision

1. Berdkningsunderlag

| enlighet med detta koncept ar proWIN skyldigt att
betala ut provision till alla distributionspartners i
enlighet med den tillampade forsaljningstrappan.
Provision betyder i detta fall distributionspartnerns
vinst. Ovanstaende bestammelser galler saval egen
provision som differens-provision fran rekryterade och
subventionerade distributionspartners.

2. Faktureringsmetoder

Distributionspartnern mottar provision for den egna
omsattningen samt eventuell strukturomsattning som
uppnatts under respektive kalendermanad under de
forsta 15 dagarna i foljande manad i enlighet med
forsaljningstrappan (se bilaga). Omséttningen berdknas
per manad, inklusive den sa kallade buffertdagen och
med hansyn till foreskrifterna nedan for avveckling i
december. | december gar proWIN igenom sitt lager och
tillkdnnager den sista bestallnings- och leveransdagen
for leverans innan juluppehallet. Detta meddelas via
e-post. En buffertdag kan meddelas med kort varsel
genom e-post. Bestallningar som placeras hos proWIN
sadana dagar, som ocksa kan vara i foljd, laggs till den
foregaende manadens forsaljning, vilket ger mojlighet
att na ndsta provisions-niva. Utbetalningar sker endast
fran och med ett utbetalningsbelopp som dverstigen 50
Euro i respektive nationell valuta. Om provisvionshe-
loppet dr lagre an 50 Euro i respektive nationell valuta,
kommer betalningen endast att ske om provisionen
sammanlagt overstiger 50 Euro i respektive nationell
valuta. Momsen kan endast betalas ut i samband med
provisionen. proWIN forbehaller sig ratten att kom-
pensera forfallna fordringar med provisionskrav fran
distributionspartnern.

3. Viktning av artiklar

Artiklar viktas inledningsvis; dvs. en viss procentsats av
en produkt ligger till grund for berdkning av provisi-
onkravet. Om en produkt har viktning 0.8 betyder det
att nettofdrsaljningsbara intakten kommer att uppga till
80% av den totala intdkten och sedan avsattas enligt
forsaljningsstegen.

D. Andra distributionsregler

1. Tavlingar

Under de relevanta tavlingsperioderna galler de
aktuella anbuden och riktlinjer. Information om dessa
kan hamtas hos proWIN. I ovrigt hanvisas till reglerna
under C1.

2. Forsaljningsstegen

Distributionspartnerns framgang i proWINs forsaljnings-
organisation sker i enlighet med forsaljningsstegen som
ar en integrerad del av proWINs forsaljningskoncept

och partneravtal och vars innehall hanvisas till har.
Utgangspunkten for en distributionspartner hos proWIN
ar en procentsats pa 30%. Far en proWIN partner ar

det 20%. Minimi-provisionssatsen pa 20% betalas ut
halvérsvis den 17.1 samt den 1.7, och provisionssatsen
justeras enligt den graderade forsaljningsstegen for
foljande halvar. Exempel: Om en distributdr har en
genomsnittlig manatlig nettoinkomst pa 1 000,00 euro
under det forsta halvaret som betalas ut i respektive
nationell valuta (se landets graderade plan for exakta
forsaljningssiffror), kommer distributionspartnern att

fa en lagsta provisionsats pa 31 % for nastkommande
halvar.

3. Om en distributionspartner vérvar en annan
distributionspartner som ingdr ett distributionspart-
neravtal kemmer dess totala omsattning (egen och
strukturomsattning) beaktas i provisionsberakningen.
Om distributionspartnern a andra sidan varvar en ny
distributionspartner och placerar den i en annan for-
saljningsstruktur, anvands den totala forséljning (egen
och strukturomsattning) for att bestimma provisionen
for den nya forsaljningsstrukturen. Den ursprungliga
distributdren far alltid en sarskild provision motsvaran-
de 3 % av den personliga omsattningen for den person
hen har vdrvat.

4. proWIN-presentationer

Varje proWIN distributor utfor proWIN-presentationer
(partyn) for vilka de kan ta emot gavor till specialpriser
inom ramen for vad som ar godkant.

5. Det nuvarande ersattningssystemet for vardar och
kunder finns tillgangligt hos proWIN. Det kommer att
tillhandahallas skriftligen via e-post.

E. Strukturforandring

Inskrivning av en uppsagd distributionspartner i en ann-
an struktur eller sponsor accepteras inte. Varje distribu-
tionspartner skall informeras om detta av sin sponsor.
En aktivering av den uppsagda distributionspartnern
med ett nytt distributionspartneravtal kommer endas
att goras exklusivt av den ursprungliga sponsor och
ursprungliga strukturen. Om en ny distributionspartner
inte haft nagon egen forsaljning inom 12 manader efter
avtalets ingaende kan hen integreras i en ny struktur av
en ny distributor. Om en distributionspartner som haft
forsaljning tidigare inte haft nagon forsaljning pa tre (3)
ar eller mer kan hen integreras i en ny struktur av en ny
distributor med ett nytt distributionspartnerkontrakt.

F. Kreditkontroll/upphovsratt/sekretesspolicy

proWIN forbehaller sig ratten att kontrollera en ny
distributionspartners kreditvardighet genom att begara
en kreditvardering fran ett kreditvarderingsforetag som
ar belaget i respektive land dar distributionspartnern
finns, och vid behov, att inte utfora bestallningar for
personer med dalig kreditvardighet eller endast mot
betalning i forskott.

Genom att signera detta avtal godkanner distribu-
tionspartnern anvandning, duplicering, distribution,
visning och offentlig reproduktion av media (bilder och/
eller filmer) som producerats av distributionspartnern.
proWIN innehar rattigheterna till sin egen bild inklusive
ratten att anvanda dessa utan monetar kompensation.
Godkannandet och rétten till anvdndning galler dven
efter uppsagning av distributionspartneravtalet.

ProWIN tar sitt ansvar for att skydda en distributi-
onspartners personuppgifter. Personuppgifterna som
lamnas av en distributionspartner bearbetas endast i
den man detta dr nddvandigt for genomfdrandet eller
behandlingen av distributionspartneravtalet, en lever-
ans, klagomal eller uttalande om provision. | dvriga fall
sker bearbetning endast med den berdrda personens
samtycke. Varje distributionspartner har ratten att

nar som be proWIN om information om de uppgifter
som lagrats om hen. Under dessa forutsattningar har
distributionspartnern ratt att nar som krava korrigering,
radering och blockering av individuella personuppgifter.

G. Havningsklausul

0Om ndgon bestdmmelse i detta avtal skulle bli ogiltig,
olaglig eller ineffektiv i ett land ska detta inte paverka
giltigheten for de aterstaende bestimmelserna. Istallet for
den ineffektivalogiltiga bestimmelsen kommer proWIN

att omformulera en sddan bestammelse for att komma
narmast det avsedda syftet med den ineffektiva/ogiltiga be-
stammelsen. Detta galler ocksd eventuella kontraktsluckor.
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